JAATELOKIOSKIYRITTAJAKSI?

Kesatyopaikat ovat kiven alla, joten paatat
tyollistaa itsesi yrittajana. Kaupungin
elinkeinoasiamies on kertonut paikallislehdess3,
etta kuntalaiset ovat toivoneet jaateldkioskia.

Millaiselle paikalle haluaisitte sijoittaa
jaatelokioskin ja milla perusteella?



Tiedatte, etta jaatelotehtaat vuokraavat kioskeja
kylma- ym. kalusteineen.

Olette menossa neuvotteluun. Millaisia asioita
haluatte ottaa esille tassa keskustelussa?



Olette saaneet solmittua hankintasopimuksen
jaateldtehtaan kanssa. Onko mahdollisesti
joitakin esineita tai tavaroita, joita joudutte viela
itse hankkimaan? Listatkaa hankinnat. Arvioikaa
millaisia kustannuksia naista hankinnoista
aiheutuu.

Mita lupia tai sopimuksia teidan pitaisi tehda
ennen kuin voitte aloittaa?



JaatelOkioskinne toimii kesa-elokuun ajan. Kaupunki
perii myyntipaikasta 600 euroa vuokraa koko kesan
ajalta jJa vuokra pitaa maksaa etukateen, se sisaltaa
sahkon ja veden. Jaatelotehdas vuokraa kioskin
kalusteineen 200 eurolla kuukaudessa. Mita muita
asioita hankitte?

Laske paljonko sinulla on kiinteita menoja koko
kesan ajalta. Miten menot jakautuvat eri kuukausille?

Kesakuu Heinakuu Elokuu Yhteensa

Myyntipaikan
vuokra

Kioskirakennuksen
vuokra

Muut menot

Yhteensa




Kaikkien jaateloiden ostohinta on 1 €. Milla hinnalla
maisitte jaateldnne asiakkaille?

Mika on yhden jaatelon myyntikate (=ostohinnan ja
myyntihinnan valinen erotus)?

Montako jaateloa teidan pitaisi myyda koko kesan
aikana maksaaksenne toiminnastanne aiheutuvat
kiinteat kulut? (Vinkki: myyntimaara = kiinteat
menot yhteensa / myyntikate)



Saitte laskettua ns. kriittisen pisteen myynnin.
Teidan pitaisi myyda vahintaan sen verran jaateldita
koko kesan aikana, etta ette tuottaisi tappiota.

Oletetaan, etta myynti jakaantuu tasaisesti. Kuinka

paljon teidan pitaisi myyda kuukaudessa, viikossa
tai paivassa?

Kriittisen pisteen myynti kuukaudessa
viikossa pPaivassa

Milta tuntuu?



Kuka tekee tyot? Milla palkalla?

Oletetaan, etta te hoidatte kahdestaan kioskia.
Paatatte, etta jaatte kesan lopussa jaatelokioskinne
tuoton/voiton tasan.

Tavoittelette kuitenkin vahintaan sellaista myyntia,
etta molemmille jaisi kesan jalkeen 3000 euroa.

Paljonko teidan pitaisi myyda jaateldita
paastaksenne haluamaanne voittoon?

Paljonko tama myyntimaara on tasaisesti kertyen
kuukaudessa, viikossa tai paivassa?



Milta teidan yrityksenne tuloslaskelma (ilman veroja) kesan lopussa
nayttaa?

Myyntituotot

myyty kpl * euroa yht. (+)
- muuttuvat menot

ostettu kpl * euroa yht. (-)
Myyntikate vht.

- kiinteat kulut
myyntipaikka
kioskirakennus
muut kiinteat kulut
kiinteat kulut yhteensa (-)
Tulos (+) voitto / (-) tappio




Arvioikaa yritystoimintanne kohtaamia riskeja ja
uhkia?

Miten teidan jaateldkioskinne eroaisi muista
kioskeista? Mika on sen erinomaisuus ja
myyntivaltti? Millaisia mahdollisuuksia naette?

Millainen yritysmuoto sopisi parhaiten teidan
jaatelokioskillenne? Milla perusteella?



